
先駆者が捉える「今」を聞く
日経ビジネスLIVE

202212



「読むだけではなく、体感する日経ビジネス」をコンセプトに展開する「日経ビジネスLIVE」。

日本を代表する大手企業トップや著名有識者が、現状をどう捉え、どんな将来を予想し、どう行動している

のか。注目の経営者らを招いてライブで公開取材します。生配信中に寄せられた視聴者の質問にも答え、

経営の秘密や今後の道標について語り尽くします。混迷の時代、リーダーたちとこの先の未来を考えます。

日経ビジネスLIVEとは

事実を伝えるニュースでも、
教えを乞うためのセミナーでもない。
日経ビジネスの「先見性」と「深堀り」から生まれる、
取材一体型、生配信のWEB番組です。
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日経ビジネスLIVEの
プロモーションは

多面展開

■SNS展開
日経ビジネス電子版ソーシャルアカウント

■日経BPの各メディアとの連携
専門性のある媒体との連携で、より情報の質を高めると共に、

ターゲットも拡大。

日経ビジネスLIVEの情報発信

注目の経営者や有識者らを招き、WEB上のライ
ブ番組で公開取材。白熱する議論で、よりテー
マを深堀します。配信中に寄せられた視聴者の
質問にも答え、ここでしか聞けない真相も。

番組内容をメディアに再録。理解をさ
らに深めたいユーザーや、ライブ視聴
できなかったユーザーにも訴求。注力テーマの特集を、日経ビジネスにて展開。
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理 解フォーカス ライブ番組にて深堀り

経済における重点テーマを、ライブ番組を軸に段階的に発信



日経ビジネスLIVEのプロジェクト体制

番組出演者

テーマ会議

視聴者

ステアリングコミッティ
各界の有識者からの知見を活用し、開催テーマにおける内容について、

より質の高い議論ができるような枠組みを用意。

販 売

・コンテンツ企画統括
・取材・編集
・出演者キャスティング

編 集 広 告
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・有料配信型番組の企画
・登録IDの管理
・視聴データ分析

・スポンサー型番組の企画
・広告制作・掲出管理



2020年7月サービス開始、豪華な顔ぶれが次々に登場！

日経ビジネスLIVEの実績 1
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ニューノーマル時代の成長戦略

★印の画像は実際のサイトへのリンクを貼っています。一部有料読者のみ公開。

【2020年7月〜８月実施】協賛：EY JAPAN様／ServiceNow Japan様

日経ビジネスLIVEの実績 2

EY Japan様掲載事例

日経ビジネス
日経ビジネス電子版

協賛パートレビュー

インフォマーシャル動画 → https://www.youtube.com/watch?v=cvSn8mQmI8s
概要・プログラム → https://business.nikkei.com/atcl/forum/19/00035/061700002/

■登録者 ※全7日累計 1万6457人
■満足度 8割超が「満足」と回答
■視聴経路 「NB電子版」「BPからのメール」

「NBの雑誌」がメイン

LIVE配信・レビュー

★

日経ビジネス電子版

告知・集客

日経ビジネス電子版

スポンサー型番組実施事例
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https://www.youtube.com/watch?v=cvSn8mQmI8s
https://business.nikkei.com/atcl/forum/19/00035/061700002/
https://business.nikkei.com/atcl/seminar/20/00020/


お問い合わせ
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株式会社日経BP
メディアビジネス推進部

東京都港区虎ノ門4-3-12
nb-ad@nikkeibp.co.jp
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