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攻めるオーナー企業のための

企 画 趣 旨

「⽇経トップリーダー」は、1984年に旧誌名「⽇経ベンチャー」として創刊し、
中堅中⼩・ベンチャー企業の活性化を社会的使命として掲げ、オーナー経営者
のための情報提供に取り組んできました。その中でも｢プラチナフォーラム」は、
特別なセミナーとしてロイヤルユーザー向けに開催されます。 

経営には「これをやれば正解」という1つの解法はありません。事業や⼈材の成
⻑には時間がかかり、取り組み始めてから実を結ぶまでには10年以上の時間を
覚悟し、真剣に向き合い続けることが重要です。さらに世の中の価値観が⽬ま
ぐるしく変化する中で、有事への備えと環境変化への対応⼒は、経営陣の⼿腕
を問う⼤切な要素となるでしょう。
⽇経トップリーダー編集部がコンテンツを策定し、読者にお届けします。
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本フォーラムは、中堅・中⼩企業の実⼒派経営者や⼀流専⾨家の登壇による、⽇経トップリーダープラチナ会員（年会費約6万円）が中⼼に参加をするセミナーです。

https://www.nikkeibpm.co.jp/item/nv/801/platinum.html

創 刊
1984年10⽉
発⾏部数
36,400部（2020年予約購読部数）
発⾏形態 
⽉刊(毎⽉1⽇発⾏)年間12冊
販売⽅式
年間予約購読による読者直送⽅式、
⼀部書店にて販売

中堅中⼩企業の経営トップに
向けた実務 情報誌。読者のう
ち63.6%が社⻑・会⻑で、
経営者層は82.1%を占める。
経営課題に直結した実務情報を
提供する。

3.6万⼈の
読者

https://www.nikkeibpm.co.jp/item/nv/801/platinum.html


攻めるオーナー企業のための

セミナー開催概要

形 式 ：会場開催 ＆ オンライン配信
会 場 ：品川 ザ・グランドホール
会 期 ：会場／4⽉26⽇(⾦)開催

オンライン／5⽉下旬配信予定
主 催 ：⽇経トップリーダー
規 模 ：会場／100名想定（来場）

オンライン／150~200名想定（事前登録）
受講料 ：無料（事前登録制）
参加対象：SMB分野の経営者・役員、

マネジメント層、LOB層など
告 知 ：⽇経BPの保有するリストから

ターゲット層を中⼼に告知・集客

3

開催イメージ(仮)

※構成内容・講演順は仮です。変更になる場合があります。
※講演順・時間帯の指定はお受けしておりません。
※会場開催の協賛社講演は1枠に限らせていただきます。

主催者講演

主催者講演

協賛社講演１

主催者講演

会場開催
（4/26）

主催者講演

主催者講演

協賛社講演１

協賛社講演２

協賛社講演３

主催者講演

オンライン配信
（5⽉下旬）

同内容

オンライン配信のみ



攻めるオーナー企業のための

登 壇 者

コクヨ株式会社
代表取締役社⻑

⿊⽥ 英邦 ⽒

1976年⽣まれ、兵庫県芦屋市出⾝。2001
年コクヨ⼊社。コクヨファニチャー代表
取締役、コクヨ専務を経て、15年にコク
ヨ代表取締役社⻑に就任し、現在に⾄る。
21年に⻑期ビジョンを発表し、企業理念
を刷新。変化する顧客ニーズを捉え、働
き⽅や学び⽅の新しい体験を次々と⽣み
出していくことで、持続的な成⻑の実現
に取り組んでいる。
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オーダースーツSADA
代表取締役

佐⽥ 展隆 ⽒

1974年⽣まれ、東京都杉並区出⾝。2003
年に佐⽥に⼊社。05年に代表取締役。07
年⾦融機関の債権放棄と共に、会社を再
⽣ファンドに譲渡。08年引継ぎを終え佐
⽥を退社。11年再々⽣のため佐⽥に復帰
し、12年代表取締役社⻑へ就任。オー
ダースーツの⼯場直販事業強化を柱に企
業改⾰を進め、3期連続増収増益を達成し
会社業績を安定化させる。

⼈を⼤切にする経営学会
坂本 光司 ⽒

1947年⽣まれ、静岡県出⾝。法政⼤学⼤
学院教授などを経て、現在「⼈を⼤切に
する経営学会」会⻑。8000社以上の会社
を訪問調査している。著書に『⽇本でい
ちばん⼤切にしたい会社』シリーズなど
がある。法政⼤学⼤学院政策創造研究科
教授・NPO法⼈オールしずおかベストコ
ミュニテイ（障がい者の就労⽀援機関）
理事⻑。

登壇者は予定であり、変更になる可能性があります。



攻めるオーナー企業のための

オーナー企業が抱える4つの経営課題

事業承継・DX・リスクマネジメント・⼈的資本
中堅・中⼩企業の経営者・経営幹部は、事業継続と経営課題解決のために、DXをはじめとした

事業改⾰・業務改善の事例や、様々な経営⽀援サービスの情報を求めています。

・事業承継・M&A⽀援
・投資・資⾦調達
・⼈事DX・HRテック
・総務＆労務ＤＸ
・企業法務サポート
・ウェルビーイング・健康経営
・教育・研修・キャリア⽀援
・ワークプレイス改⾰
・採⽤・転職・複業・シニア活⽤
・ダイバーシティ＆インクルージョン

広告対象製品/サービス
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攻めるオーナー企業のための

協賛プランA  800万円(税別) ★ 会場＋オンライン講演

▶会場＋オンライン配信の講演枠（50分間）を１枠ご提供
当⽇、会場お越しいただき講演。講演内容は後⽇オンラインにて再度配信。⼆度に渡る情報発信でリーチを拡⼤します。
弊誌発⾏⼈（または弊誌関係者）がモデレーター役を務め講演をサポート。講演内容については事前の審査が必要になります。

▶会場＋オンライン配信の受講事前登録者リストを提供
会場参加者は登録の際にリスト提供の可否を選択可能です。オンライン参加者はリスト提供を前提の登録となります。
※セミナー受講申込開始後に協賛決定の場合、パーミッション⽂に社名を明⽰した時点以降の登録者のみが提供対象となります。

▶会場参加者への配布資料に貴社資料（サンプル可）を同梱（1点）
※サンプルは⼤きさや内容によって受けられない場合がございます。事前にご相談ください。

▶会場内アンケート
※回収は協賛社様にて実施いただきます。

▶ご講演資料のダウンロード（1点）

▶会場＋オンライン配信の開演前・講演間でのPR動画配信
60秒以内のCM/インフォマーシャルをセッションの合間に配信をいたします。
※配信回数は任意となります（30秒以内の動画は3回、30〜60秒以内の動画は1回保証）。
※素材は規定の形式で完パケでご⽤意ください。運営側での編集作業は対応いたしかねます。
※配信なしも可能です（ただし料⾦に変更はありません）。

▶講演レポートのメディア掲載
・⽇経トップリーダー 7⽉号( 6/27売）2⾴
・特設サイト ⽇経トップリーダー Online Special （4週間） ※雑誌と同内容になります。オンラインの掲載レポートはございません。

PR動画配信のイメージ
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講 演①

講 演②

CM/インフォマーシャル

CM/インフォマーシャル

…

１社限定



攻めるオーナー企業のための

協賛プランB  350万円(税別) ★ オンライン講演のみ

▶オンライン配信の講演枠（30分間）を１枠ご提供
都内スタジオへお越しいただきLIVE配信。事前収録希望の場合は別途30万円~で相談可能です。
※完パケでの事前納品も可能です（ただし料⾦に変更はありません）。
※完パケ素材は弊社での事前チェックにより規定に合わせた修正が必要になる場合がございます。

▶オンライン配信の受講事前登録者リストを提供
※セミナー受講申込開始後に協賛決定の場合、パーミッション⽂に社名を明⽰した時点以降の登録者のみが提供対象となります。

▶ご講演資料のダウンロード（1点）
※提供なしも可能です（ただし料⾦に変更はありません）。

▶会場＋オンライン配信の開演前・講演間でのPR動画配信
60秒以内のCM/インフォマーシャルをセッションの合間に配信をいたします。
※配信回数は任意となります（30秒以内の動画は3回、30〜60秒以内の動画は1回保証）。
※素材は規定の形式で完パケでご⽤意ください。運営側での編集作業は対応いたしかねます。
※配信なしも可能です（ただし料⾦に変更はありません）。

▶講演レポートのメディア掲載
・特設サイト ⽇経トップリーダー Online Special （4週間） ※掲載後のレポートはございません。
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PR動画配信のイメージ

講 演①

講 演②

CM/インフォマーシャル

CM/インフォマーシャル



攻めるオーナー企業のための

協賛プランC  100万円(税別)  ★ 会場展⽰

▶会場内での展⽰ブース設置
リアル会場での対⾯アプローチで、貴社の商品やサービスの認知向上・顧客開拓につなげます。

＜仕様イメージ＞ 変更になる可能性がございます
・テーブル1台（1800ｍｍ×450mm）
・椅⼦2脚
・電源あり（100V/1.5kw ⼆⼝コンセント）
※什器などの持ち込み可（事前に要内容確認）。
※ブース外での呼び込み等、他の⽅の御迷惑になる⾏為は禁⽌。
※過度な⾳が出るものは御遠慮ください。

▶講演間でのPRタイム（120秒）
MCまたは企業担当者からの展⽰内容の紹介でブースへの関⼼を⾼めます。

▶会場＋オンライン配信の開演前・講演間でのPR動画配信
30秒以内のCM/インフォマーシャルをセッションの合間に配信をいたします。
※配信回数は任意となります（30秒以内の動画を2回保証）。
※素材は規定の形式で完パケでご⽤意ください。運営側での編集作業は対応いたしかねます。
※配信なしも可能です（ただし料⾦に変更はありません）。

※本プランには⽇経BPからの受講者リストの提供は含まれておりません。

PR動画配信のイメージ
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講 演①

講 演②

CM/インフォマーシャル

CM/インフォマーシャル

…

AまたはBプランを実施の際は、
展⽰ブース設置とPRタイムを、オプション料⾦50万円にて実施可能です。



攻めるオーナー企業のための

協賛プランD  200万円(税別)  ★ 会場展⽰（⼤型）

▶会場内での⼤型展⽰
乗⽤⾞など⼤型商品の展⽰が可能です。
※ブース外での呼び込み等、他の⽅の御迷惑になる⾏為は禁⽌。
※過度な⾳が出るものは御遠慮ください。

▶講演間でのPRタイム（120秒）
MCまたは企業担当者からの展⽰内容の紹介でブースへの関⼼を⾼めます。

▶会場＋オンライン配信の開演前・講演間でのPR動画配信
30秒以内のCM/インフォマーシャルをセッションの合間に配信をいたします。
※配信回数は任意となります（30秒以内の動画を2回保証）。
※素材は規定の形式で完パケでご⽤意ください。運営側での編集作業は対応いたしかねます。
※配信なしも可能です（ただし料⾦に変更はありません）。

※本プランには⽇経BPからの受講者リストの提供は含まれておりません。

PR動画配信のイメージ
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講 演①

講 演②

CM/インフォマーシャル

CM/インフォマーシャル

…

会場展⽰のイメージ



攻めるオーナー企業のための

ターゲットの中核は、1000⼈未満企業・ビジネスユニットの経営者・経営企画、LOB層

40代〜60代が中⼼ 平均52.6歳

※年齢(%)

社⻑・会⻑が63.6%、経営者層は82.1%

※地位・役職(%) (%)

100⼈未満が72.6%

※従業員数(%)

保有⾦融資産(個⼈)の総額 平均5,866万円

※保有⾦融資産(%)
不動産・保険は含まず
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攻めるオーナー企業のための

・株式会社M&Aベストパートナーズ 様
・東⽇本電信電話株式会社 様
・SB C&S株式会社 様

協 賛
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業種（参加者アンケートより） %
農林⽔産・鉱業 0.0%

建設 7.4%

⾃動⾞、輸送機器 2.8%

電気・電⼦機器 5.6%

機械、重電 2.8%

素材 2.5%

⾷品、医療、化粧品 7.4%

その他製造 7.0%

エネルギー 2.1%

卸売・⼩売業・商業(商社含む) 10.5%

⾦融・証券・保険 3.5%

不動産 2.8%

通信サービス 1.4%

情報処理、SI、ソフトウェア 11.2%

運輸 1.8%

コンサル・会計・法律関連 9.8%

放送・広告・出版・マスコミ 2.1%

教育・教育学習⽀援関係 2.5%

医療 3.2%

公務員 0.4%

介護・福祉 2.1%

飲⾷店・宿泊 2.1%

⼈材サービス 1.4%

旅⾏ 0.0%

その他 7.4%

無回答 0.4%

⿅児島⼤学稲盛アカデミー

粕⾕ 昌志⽒
ハイデイ⽇⾼

神⽥ 正 会⻑

「⽇⾼屋があってよかった」と⾔われる経営 稲盛和夫⽒に学ぶ「リーダーの働き⽅」

新型コロナウイルスの鎮静化、インバウンドの復活もあって経済活動は回復基調にありますが、⼈⼿不
⾜、円安、資源⾼など中堅・中⼩企業が事業を続けていく上での問題は今だに⼭積しています。今こそ

企業の真価が問われるときです。様々なリスク要因と隣り合わせの時代に、中堅・中⼩企業はどのよう

に対応をしていくべきか、豪華講師陣の講演にご期待ください。

ハイデイ⽇⾼

神⽥ 正 会⻑
⿅児島⼤学稲盛アカデミー

粕⾕ 昌志 ⽒

（参加者アンケートより）
参考になった以上が97%

⼤変参考に
なった
50.8%参考になった

46.2%

2023年11⽉開催実績（オンライン開催のみ）



攻めるオーナー企業のための

・株式会社⽇本M&Aセンター様
・株式会社アトラエ 様
・株式会社キーエンス様

協 賛
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業種（参加者アンケートより） %
農林⽔産・鉱業 0.3%

建設 8.8%

⾃動⾞、輸送機器 1.8%

電気・電⼦機器 5.8%

機械、重電 3.5%

素材 1.3%

⾷品、医療、化粧品 3.8%

その他製造 6.3%

エネルギー 0.8%

卸売・⼩売業・商業(商社含む) 10.3%

⾦融・証券・保険 2.5%

不動産 4.0%

通信サービス 1.3%

情報処理、SI、ソフトウェア 10.3%

運輸 1.5%

コンサル・会計・法律関連 12.8%

放送・広告・出版・マスコミ 2.8%

教育・教育学習⽀援関係 4.5%

医療 3.8%

公務員 0.3%

介護・福祉 2.8%

飲⾷店・宿泊 1.0%

⼈材サービス 1.8%

旅⾏ 0.0%

その他 7.5%

無回答 0.8%

相澤病院所属、平昌五輪 ⾦メダリスト

⼩平 奈緒 ⽒
筑⽔キャニコム

包⾏ 均 会⻑
キングジム

宮本 彰 社⻑

新市場を⽣み出す
経営術

ニッチ市場を開拓する
独⾃の経営スタイルのつくり⽅

最⾼になる⾃分の鍛え⽅
〜唯⼀無⼆の⾃⼰表現へ〜

昨年までは新型コロナウイルス感染症の拡⼤もあり、オンラインで実施してきましたが、2023年は
リアルでの開催が復活します。⽂具の世界に⾰命を起こす有名経営者やユニークな経営で世界でも

販売を広げる地⽅企業の経営者、そしてあの五輪⾦メダリストのお話を⽬の前で聞き、

明⽇からの経営に⽣かしてください。

2023年6⽉開催実績

（参加者アンケートより）
参考になった以上が98%

⼤変参考に
なった
39.7%参考になった

58.6%



攻めるオーナー企業のための

特設サイト ⽇経トップリーダー Online Specialについて

事業継続の施策やデジタル活⽤などの最新情報を紹介し、中堅・中⼩企業の活動を⽀援！

https://special.nikkeibp.co.jp/atclh/ONB/23/NV/
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攻めるオーナー企業のための

スケジュール

【集客⽅法】
告知サイトをアップし読者へ告知
①⽇経トップリーダー 本誌に告知広告
②プラチナ会員にEDM等
③その他ロイヤルユーザーへの案内

【提供リード情報】
・勤務先名・部署名・⽒名 
・役職 ・メールアドレス
・電話番号 など
※それぞれの開催⽇より約2週間後に提供
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2024 2⽉
下旬

3⽉
上旬

3⽉
中旬

3⽉
下旬

4⽉
上旬

4⽉
中旬

4⽉
下旬

5⽉
上旬

5⽉
中旬

5⽉
下旬

6⽉
上旬

6⽉
中旬

6⽉
下旬

Aプラン協賛社様

Bプラン協賛社様

運営サイド

●
申
込
〆
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講演内容打合せ

プログラム確定

事前収録（希望の場合）

リード提供 リード提供



攻めるオーナー企業のための

注意事項

■ご講演について

＜会場開催＞
当⽇会場にてご講演いただきます。オンライン中継や事前収録には対応しておりません。
＜オンライン開催＞
開催⽇に都内スタジオへお越しいただきLIVE配信を予定しております。
講師の都合がつかない場合は、別途収録費（30万円〜）で事前収録対応も可能です。 （リモート収録も可）
リモートのLIVE配信は対応しておりません。

■リード提供について

告知開始後に協賛をご決定いただいた場合は、登録サイトのパーミッション⽂に社名を明⽰した時点以降に登録のあった⽅の
みがリストのご提供対象となります。

※リード提供タイミングはセミナー終了後おおよそ7営業⽇程度でのお渡し予定です。
※ご提供のリードには当⽇の受講有無のフラグ、⾃社セッションで実施したアンケートの回答が反映されます。
個別セッションの受講有無の提供は別途オプション（5万円）の申込みが事前に必要となります。

■視聴レポートについて

本セミナー全体での視聴アクセスからの報告となります。セッション毎の個別属性等の分析データはございません。

■ご講演動画について

収録したご講演動画の無償提供は⾏っておりません。ご必要の際は別途有料にてお⾒積もり申し上げます。
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攻めるオーナー企業のための

個⼈情報を提供する際の取り扱いルールについて

⽇経ＢＰでは顧客情報の提供にあたり，以下の内容を遵守していただくことを前提といたします。
是⾮ご確認いただきますようお願い申し上げます。

1.顧客情報の範囲
提供する顧客情報は、「⽒名」「勤務先会社名」「勤務先部署名・役職名」「勤務先郵便番号」「勤務先（または
⾃宅）住所」「勤務先（または⾃宅）電話番号」「勤務先（または⾃宅）FAX番号」「電⼦メールアドレス」「業種
など」の登録された情報のなかで貴社が希望する項⽬とします。「業種など」はイベント単位で異なる場合が
ありますので、事前に担当者までお問い合わせください。

2.顧客情報の提供⽅法
顧客情報は「⽇経BPリードジェン⽀援システム」を使⽤してご提供いたします。データの取得⽅法などは貴社
ご担当者様宛に弊社からメールでご案内いたします。
問い合わせ先：⽇経BPリード・サポートセンター（E-mail：lgsc02@nikkeibp.co.jp ）

3.顧客情報の利⽤⽬的
提供した顧客情報は、その元となった貴社主催または協賛セミナーの内容に関連した、貴社製品／サービスの
ご案内に限定してご利⽤ください。

4.顧客情報の利⽤⽅法
提供した顧客情報を元に、最初に顧客に連絡を取る際には、「提供した顧客情報の元となった貴社主催または協賛のイベント
名」「貴社名」「貴社の連絡先」「顧客情報の変更・削除および情報提供停⽌の⽅法」を必ず明⽰してください。

5.提供した顧客情報の管理責任について
提供した顧客情報は「個⼈情報の保護に関する法律」などに基づいて貴社の責任において管理・運⽤願います。
万が⼀、事故などで顧客または貴社に損害が⽣じた場合、弊社では⼀切の責任を負いかねます。

⽇経ＢＰの個⼈情報保護⽅針/個⼈情報の取扱いについて
http://corporate.nikkeibp.co.jp/info/privacy/
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攻めるオーナー企業のための

枠状況により期⽇を待たずに締め切りをさせていただく場合がございます。

お問い合わせ

メディアビジネス推進部 Nikkei BP AD Web http://adweb.nikkeibp.co.jp/
TEL：03-6811-8031 MAIL：nb-ad@nikkeibp.co.jp〒105-8308 東京都港区⻁ノ⾨4-3-12

お申込み締め切り

2024年2⽉29⽇(⽊)
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