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住宅業界のリーダーであり続ける為には、質についても量においても名実
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに
つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し
て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生
かされています。また、ヒットにつなげ
るまでの、市場ニーズの発掘や新たな
ビジネスモデル企業が満を持して投入
する新製品やサービスには、その企業
ならではの技術やアイデアが生かされ
ています。また、ヒットにつなげるまで
の、市場ニーズの発掘や新たなビジネ
スモデル企業が満を持して投入する新
製品やサービスには、その企業ならで

はの技術やアイデアが生かされていま
す。また、ヒットにつなげるまでの、市
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掘や新たなビジネスモデル企業が満を
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つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
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の企業ならではの技術やアイデアが生
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自社のサービスを提供することによって、顧客の
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共に歩み成長することができる
日経BP（以下BP）：日経レジデンスは
いつからご利用しているか教えてくだ
さい。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
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成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー

ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
の企業価値を上げ、共に成長をすると
いうメッセージ。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長。自社のサービ
スを提供することに顧客の企業価値を
上げ、共に成長をするというメッセー
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成長することができる広サービスで成
長というメッセージ。自社のサービスを
提供することによって、顧客の企業価
値を上げ、共に成長をするというメッ
セージ。共に歩み成長することができ
る広告主のサービスを導入した。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、成長。自社の
サービスを提供することによって、サー
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日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値を上げ、自社のサービスを提供する、
共に成長をするというメッセージ。日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値。

日経デジタル○○○○○○○○○
○○○○○○
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自社サービスを提供することによって、顧客の企
業価値を上、共に成長をするというメッセージ。
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創 刊：1969年9⽉
発⾏部数：152,140部 (2020年ABC部数)
発⾏形態：週刊(毎週⽉曜⽇発⾏)、年間50冊
販売⽅式：年間予約購読による読者直送⽅式、

⼀部書店・駅販売店でも販売

時代が変化するスピードは、VUCA時代に⼊ってさらに加速しています。

過去の常識が通⽤せず、未来の予測が困難なこの時代。

持続可能な社会を形成する⼀員として、

企業には成⻑過程に合わせた的確なメッセージ発信を求められています。

⾃分たちはどのような価値を社会に提供していくのか。その⽬的は何か。

顧客、ステークホルダー、そして従業員とのエンゲージメントをどう⾼めるか。

広くビジネスパートナーに語りかける機会として、本企画をご活⽤ください。

有料読者15万⼈と
266万⼈のWEB会員にアプローチ

ビジネスリーダーのための経済・経営総合
情報誌。ビジネスの最前線で今何が起きて
いるのか、時代の潮流や注⽬企業の最新動向を
⼤胆な仮説と鋭い分析で捉え、新時代へ積極
的な提⾔を⾏う。多⾓的な分析により、経営・
管理職層の意思決定に役⽴つ情報を提供。
経営・管理層や経営コンサルタントなどの
ビジネスリーダーが読者。

⽉間ページビュー数： 16,007,561
⽉間ユニークブラウザ数： 3,848,453
登録会員数： 2,662,458

(2021年11⽉現在)

企業のトップやビジネスリーダーに向けた
ビジネス情報Webサイト。意思決定に携わ
る 経営者や役職者層に、氾濫する情報を「読
み 解く」ためのよき助⾛役となるべく、思
考の 軸や材料、旬のニュースに潜む本当の
意味、 オルタナティブな視点を毎⽇提供。
経営者や 役職者層を中⼼にビジネス誌最⼤
267万⼈超 の会員を擁する。

電⼦版

15万⼈の
読者

266万⼈の
WEB会員
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（※ABC部数ビジネス分野第1位）

※
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イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに

住宅業界のリーダーであり続ける為には、質についても量においても名実
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに
つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデア
が生かされています。ヒットにつなげるまで、市場ニーズの発掘や新たなビジネスモデル

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデアが生かされていま
す。また、ヒットにつなげるまでの、市場ニーズの発掘や新たなビジネスモデルの確立、人材育成・教育な
ど、その道のりは決して平たんなものではありません。こうした“オモテ”からは見えない「人」「戦略」

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな

企業が満を持して投入する
新製品やサービスには

T he vo ice  of  per son in  charge

て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生
かされています。また、ヒットにつなげ
るまでの、市場ニーズの発掘や新たな
ビジネスモデル企業が満を持して投入
する新製品やサービスには、その企業
ならではの技術やアイデアが生かされ
ています。また、ヒットにつなげるまで
の、市場ニーズの発掘や新たなビジネ
スモデル企業が満を持してヒットにつ
なげるまでの投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではのビジネス
アイデアが生かされています。

1 id ea

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな2 s t ar t  up

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな3 maintenance

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデア

日経レジデンス

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならでは

■  日経 BP_ 新市場戦略 _Format design

自社のサービスを提供することによって、顧客の
企業価値を上げ、共に成長をするというメッセージ。

株式会社 日経レジデンス
〒000-0000　○○市○○区○○一丁目○番○号
○○○○ビル タワーイースト
https://www.nikkei-residence.co.jp

共に歩み成長することができる
日経BP（以下BP）：日経レジデンスは
いつからご利用しているか教えてくだ
さい。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に

成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、共に
成長をするというメッセージ。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする
というメッセージ。
共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー

ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
の企業価値を上げ、共に成長をすると
いうメッセージ。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長。自社のサービ
スを提供することに顧客の企業価値を
上げ、共に成長をするというメッセー
ジ。共に歩み成長するした企業と共に
歩み、サービス顧客の企業価値を上
げ、共に成長。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長自社のサービス
を提供することに、共に成長。
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩

共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩ビ
スを導入した企業と共に歩み、成長。
自社のサービスを提供することによっ
て、顧客の企業価値を上げ、共に成長
をするというメッセージ。共に歩み成長
することができる広告主のサービスを
導入した企業と共に歩み、成長。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、社のサービスを
提供することによって、顧客の企業価
値を上げ、共に成長をするというメッ
セージ。提供することによって、顧客の
企業価値を上げ、共に成長をするとい
うメッセージ。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長。自社のサービ
スを提供すること成長をするという
メッセージ。自社のサービスを提供す
ることによって、顧客の企業価値を上
げ、共に成長をするというメッセージ。

共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージすること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。共に
歩み成長することができる広告主の
サービスを導入した企業と共に歩み、
成長。自社のサービスを提供すること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。共に
歩み成長することができる広告主の
サービスを導入した企業と共に歩み、
成長。自社のサービスを提供すること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、成長。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする

というメッセージ。共に歩上げ、共に成
長をするというメッセージ。共に歩み
成長することができる広サービスで成
長というメッセージ。自社のサービスを
提供することによって、顧客の企業価
値を上げ、共に成長をするというメッ
セージ。共に歩み成長することができ
る広告主のサービスを導入した。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、成長。自社の
サービスを提供することによって、サー
ビスを導入した企業と共に歩み、自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、成長。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする
というメッセージ共に顧客の企業価値
を成長をするというメッセージ。

自社のサービスを提供することによって、顧客の企業価値を上げ、共に成長をするというメッセージ。

日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値を上げ、自社のサービスを提供する、
共に成長をするというメッセージ。日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値。

日経デジタル○○○○○○○○○
○○○○○○

日経レジデンス○○○○○○○○○
○○○○○○

自社サービスを提供することによって、顧客の企
業価値を上、共に成長をするというメッセージ。

■  日経 BP_ 共に歩む _Format design

新社⻑就任、経営戦略刷新、経営統合、周年
記念、好業績時などでのビジョン発信。

新事業創出、新製品・技術の開発、サービス
ローンチ・リニューアルなど、新たな市場開
拓・拡⼤に向けたメッセージ発信。

顧客とのパートナーシップ強化、提供サービ
スへの理解促進、販路拡⼤などを⽬的とした
サービス導⼊事例紹介。

経営を⽀える3つの常設企画
企業の成⻑ステージに合わせ
最適なビジョンを発信

「トップに訊く」「新市場戦略」は、より読者に企業の姿勢を
メッセージアウトできるよう、デザイン刷新を致しました。そ
して、かねてからニーズの⾼い、ユーザー事例紹介をテーマに
した「共に歩む」を新たにリリースします。
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TOPに訊く

▶誌⾯＆Webのデザインは定型のフォーマットになります
※この誌⾯は本企画をご理解いただくためのビジュアル⾒本で実際の広告ではありません
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日経レジデンス　部長　日経 涼子氏

株式会社 日経レジデンス
〒000-0000　○○市○○区○○一丁目○番○号
○○○○ビル タワーイースト
https://www.nikkei-residence.co.jp

住宅業界のリーダーであり続ける為には、質についても量においても名実
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに
つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し
て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生
かされています。また、ヒットにつなげ
るまでの、市場ニーズの発掘や新たな
ビジネスモデル企業が満を持して投入
する新製品やサービスには、その企業
ならではの技術やアイデアが生かされ
ています。また、ヒットにつなげるまで
の、市場ニーズの発掘や新たなビジネ
スモデル企業が満を持して投入する新
製品やサービスには、その企業ならで

はの技術やアイデアが生かされていま
す。また、ヒットにつなげるまでの、市
場ニーズの発掘や新たなビジネスモデ
ル企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに

つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し
て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生

住宅業界のリーダーであり続ける為には、質についても量においても名実
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア

イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに
つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し
て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生
かされています。また、ヒットにつなげ
るまでの、市場ニーズの発掘や新たな
ビジネスモデル企業が満を持して投入
する新製品やサービスには、その企業
ならではの技術やアイデアが生かされ
ています。また、ヒットにつなげるまで
の、市場ニーズの発掘や新たなビジネ
スモデル企業が満を持して投入する新
製品やサービスには、その企業ならで
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに

住宅業界のリーダーであり続ける為には、質についても量においても名実
　企業が満を持して投入する新製品や
サービスには、その企業ならではの技
術やアイデアが生かされています。ま
た、ヒットにつなげるまでの、市場ニー
ズの発掘や新たなビジネスモデル企業
が満を持して投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではの技術やア
イデアが生かされています。また、ヒッ
トにつなげるまでの、市場ニーズの発
掘や新たなビジネスモデル企業が満を
持して投入する新製品やサービスに
は、その企業ならではの技術やアイデ
アが生かされています。また、ヒットに
つなげるまでの、市場ニーズの発掘や
新たなビジネスモデル企業が満を持し

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデア
が生かされています。ヒットにつなげるまで、市場ニーズの発掘や新たなビジネスモデル

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデアが生かされていま
す。また、ヒットにつなげるまでの、市場ニーズの発掘や新たなビジネスモデルの確立、人材育成・教育な
ど、その道のりは決して平たんなものではありません。こうした“オモテ”からは見えない「人」「戦略」

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな

企業が満を持して投入する
新製品やサービスには

T he vo ice  of  per son in  charge

て投入する新製品やサービスには、そ
の企業ならではの技術やアイデアが生
かされています。また、ヒットにつなげ
るまでの、市場ニーズの発掘や新たな
ビジネスモデル企業が満を持して投入
する新製品やサービスには、その企業
ならではの技術やアイデアが生かされ
ています。また、ヒットにつなげるまで
の、市場ニーズの発掘や新たなビジネ
スモデル企業が満を持してヒットにつ
なげるまでの投入する新製品やサービ
スには、その企業ならではのビジネス
アイデアが生かされています。

1 id ea

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな2 s t ar t  up

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、
その企業ならではの技術やアイデアが生かされてい
ます。また、ヒットにつな3 maintenance

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならではの技術やアイデア

日経レジデンス

企業が満を持して投入する新製品やサービスには、その企業ならでは

■  日経 BP_ 新市場戦略 _Format design
新市場戦略

▶誌⾯＆Webのデザインは定型のフォーマットになります
※この誌⾯は本企画をご理解いただくためのビジュアル⾒本で実際の広告ではありません
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自社のサービスを提供することによって、顧客の
企業価値を上げ、共に成長をするというメッセージ。

株式会社 日経レジデンス
〒000-0000　○○市○○区○○一丁目○番○号
○○○○ビル タワーイースト
https://www.nikkei-residence.co.jp

共に歩み成長することができる
日経BP（以下BP）：日経レジデンスは
いつからご利用しているか教えてくだ
さい。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に

成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー
ビスを導入した企業と共に歩み、共に
成長をするというメッセージ。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする
というメッセージ。
共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩
み成長することができる広告主のサー

ビスを導入した企業と共に歩み、成
長。自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
の企業価値を上げ、共に成長をすると
いうメッセージ。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長。自社のサービ
スを提供することに顧客の企業価値を
上げ、共に成長をするというメッセー
ジ。共に歩み成長するした企業と共に
歩み、サービス顧客の企業価値を上
げ、共に成長。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長自社のサービス
を提供することに、共に成長。
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩

共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージ。共に歩ビ
スを導入した企業と共に歩み、成長。
自社のサービスを提供することによっ
て、顧客の企業価値を上げ、共に成長
をするというメッセージ。共に歩み成長
することができる広告主のサービスを
導入した企業と共に歩み、成長。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、社のサービスを
提供することによって、顧客の企業価
値を上げ、共に成長をするというメッ
セージ。提供することによって、顧客の
企業価値を上げ、共に成長をするとい
うメッセージ。共に歩み成長すること
ができる広告主のサービスを導入した
企業と共に歩み、成長。自社のサービ
スを提供すること成長をするという
メッセージ。自社のサービスを提供す
ることによって、顧客の企業価値を上
げ、共に成長をするというメッセージ。

共に歩み成長することができる
BP：日経レジデンスはいつからご利
用しているか教えてください。
－－自社のサービスを提供することに
よって、顧客の企業価値を上げ、共に
成長をするというメッセージすること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。共に
歩み成長することができる広告主の
サービスを導入した企業と共に歩み、
成長。自社のサービスを提供すること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。共に
歩み成長することができる広告主の
サービスを導入した企業と共に歩み、
成長。自社のサービスを提供すること
によって、顧客の企業価値を上げ、共
に成長をするというメッセージ。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、成長。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする

というメッセージ。共に歩上げ、共に成
長をするというメッセージ。共に歩み
成長することができる広サービスで成
長というメッセージ。自社のサービスを
提供することによって、顧客の企業価
値を上げ、共に成長をするというメッ
セージ。共に歩み成長することができ
る広告主のサービスを導入した。自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、共に成長をす
るというメッセージ。共に歩み成長する
ことができる広告主のサービスを導入
した企業と共に歩み、成長。自社の
サービスを提供することによって、サー
ビスを導入した企業と共に歩み、自社
のサービスを提供することによって、
顧客の企業価値を上げ、成長。自社の
サービスを提供することによって、顧
客の企業価値を上げ、共に成長をする
というメッセージ共に顧客の企業価値
を成長をするというメッセージ。

自社のサービスを提供することによって、顧客の企業価値を上げ、共に成長をするというメッセージ。

日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値を上げ、自社のサービスを提供する、
共に成長をするというメッセージ。日経レジデンスのサービスを提供することによって、顧客の企業価値。

日経デジタル○○○○○○○○○
○○○○○○

日経レジデンス○○○○○○○○○
○○○○○○

自社サービスを提供することによって、顧客の企
業価値を上、共に成長をするというメッセージ。

■  日経 BP_ 共に歩む _Format design共に歩む

▶誌⾯＆Webのデザインは定型のフォーマットになります
※この誌⾯は本企画をご理解いただくためのビジュアル⾒本で実際の広告ではありません



雑誌 記事体広告

タイアップサイト

▶誌⾯＆Webのデザインは定型のフォーマットになります
※この誌⾯は本企画をご理解いただくためのビジュアル⾒本で実際の広告ではありません

7P

プラン500万円（税別）
⽇経ビジネス記事体広告2P+⽇経ビジネス電⼦版タイアップサイト 誘導4週間

A



C
プラン

オプション

予算に応じた各種プランを⽤意

※⾦額は全て税別表記

8P

A
プラン

⽇経ビジネス
記事体広告 2P

⽇経ビジネス電⼦版

広告メニューはP.4をご覧ください。
タイアップサイト 誘導 4週間

500万円
広告料⾦

（通常料⾦:914万円）

400万円
広告料⾦

（通常料⾦:564万円）

B
プラン

⽇経ビジネス
記事体広告 2P

⽇経ビジネス電⼦版

広告メニューはP.4をご覧ください。
タイアップサイト 誘導 4週間 300万円

広告料⾦

（通常料⾦:350万円）

本プランは「TOPに訊く」「新市場戦略」「共に歩む」限定の特別料⾦です。

⽇経トップリーダー
流⽤掲載

100万円
（通常料⾦:154万円）

2P

A orB
プラン

中堅中⼩企業の経営トップ
に向けた実務 情報誌。読者
のうち56%が社⻑・会⻑で、
経営者層は74%を占める。
経営課題に直結 した実務情報
を提供する。

発⾏部数
45,504部（2016年ABC部数）
発⾏形態
⽉刊(毎⽉1⽇発⾏)年間12冊

4.5万⼈の
読者



WEB ‒ Archives 掲載 広告メニュー/標準誘導枠例(4週間)

TOP/ほぼ全ページ
ビルボード

TOP/記事ページ下
インフィード

TOP/記事ページ
右カラムおすすめ情報

⽇経ビジネス
電⼦版メール

スマホ
インフィード

AD

AD

AD

9P

AD
AD

ADAD

AD

Link

⽇経ビジネス電⼦版 タイアップサイトへ
公開と共に「Archiveサイト」の⼀覧にも
掲載されます。各企画テーマに対して注
⽬・関⼼を持つ読者の回遊と、コンテンツ
の⻑期的な活⽤が可能です。

「⽇経ビジネス電⼦版」のバナー・メール広告(誘導枠)からタイアップサイトにリンクします。

Link

タイアップサイト

より多くの読者に記事を
ご覧いただけます。

※誘導メニューは実施時期の在庫状況により変動いたします。

※アーカイブサイトは4⽉中旬に開設予定
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広告のお申し込み・お問い合わせ

スケジュール

雑誌掲載⽇の2ヶ⽉前までのお申し込みを基本とさせていただきます。

メディアビジネス推進部

Nikkei BP AD Web http://adweb.nikkeibp.co.jp/

詳しくはお問い合わせください。

1.お申し込み
雑誌掲載ご希望の
2ヶ⽉程度前

2.取材準備
2週間程度（オリエン・情報
交換、想定質問の提出等）

3.取 材
雑誌掲載の
1.5ヶ⽉程度前

4.原稿校正
修正作業など
2回程度実施

5.校了⽇
掲載の10営業⽇前

6.雑誌掲載

TEL：03-6811-8031 MAIL：nb-ad@nikkeibp.co.jp
〒105-8308 東京都港区⻁ノ⾨4-3-12

アカウントビジネス部

http://adweb.nikkeibp.co.jp/
mailto:nb-ad@nikkeibp.co.jp

